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GRATUITAS
Take advantage of the different 
opportunities offered by Expo Mueble 
Internacional to promote and position 
your brand. 

TAKE ADVANTAGE OF
GREAT BENEFITS

www.expomuebleinternacional.com.mx


Saca partido de las diferentes 
oportunidades que 
Expo Mueble Internacional pone a 
tu disposición para promover tu 
empresa y atraer compradores 
potenciales.

Obtén el siguiente material para 
anunciar a tu empresa durante la 
feria líder de mobiliario y 
decoración en América Latina. 

APROVECHA ESTOS

BENEFICIOS 
INVITACIONES DIGITALES
PERSONALIZADAS ADELANTOS EXMI MATERIAL DESCARGABLE

PRESENCE IN THE VIRTUAL CATALOG - Be part of the 
exhibitors announced in the official catalog of Expo 

Mueble Internacional.

GENERAL AND PERSONALIZED INVITATIONS - At digital 
format to send to your buyers.



INVITACIONES
DIGITALES PERSONALIZADAS
PARA ENVIAR A TUS COMPRADORES. 
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STAND: 10552

Logotipo.

Fotos de productos.

Números de stand y
Salón / Pabellón.

Ver requisitos.

EXMI ADVANCES - Promotion of your new releases in Expo 
Mueble Internacional’s digital media: 
Social Media       Blog     Mailing/eBlast

MARKETING TOOL KIT WITH DOWNLOADABLE ARTWORK - Use 
these elements to complement your marketing campaign. 

Expo Mueble Internacional

COMPANY NAME accompanies us in this edition with its PRODUCTS
WHAT YOU MARKET + PRODUCT DESCRIPTION Visit us at the STAND
NUMBER in the Jalisco Hall from August 16 to 19, 2023. Learn more
about them: COMPANY WEB PAGE

EXHIBITOR

AUGUST 202316 - 19 A T  E X P O  G U A D A L A J A R A

EXHIBITOR

Nombre de  la empresa



ADELANTOS EXMI
Campaña enfocada en la promoción de tus nuevos 
lanzamientos en medios digitales de 
Expo Mueble Internacional:
Social Media - Blog - Mailing.

Ver requisitos.

ej.:

PROMOTION
AL 
MATERIAL 

Official brand logo.
300 Dpis, without background, 

PNG or EPS format.

4 Photographs of products or new 
launches. As an environment at 300 

Dpis, PNG or JPG format.

Send the material to the mail: disenoexpos@afamjal.com.mx

Deadline to participate with promotion: July 21, 2023.

*Social Media publications are limited to one post per company, with no commitment to be 
monthly or repetitive.



KIT CON 
MATERIAL DESCARGABLE
Utiliza estos elementos para complementar
tu campaña de marketing y atraer visitantes.

STAND
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STAND

Logotipo oficial.

Poster oficial.

Firmas de correo.

Post para redes sociales,
entre otros.

Encuéntralos próximamente
en nuestro sitio web:
expomuebleinternacional .com.mx

CONNECT 
WITH 
YOUR 

Together we drive the 
industry with better 
business to grow together. 
We are the perfect meeting 
point for the main habitat 
companies in Latin America.

www.expomuebleinternacional.com.mx


Enviar el material al correo: digitalcontent@afamjal.com.mx
Fecha límite para participar con promoción: 19 de enero 2024.

* Las publicaciones en Social Media están limitadas a un post
por empresa, sin compromiso a ser mensual o repetitiva.

* Nos reservamos el derecho de publicación.

o productos a promover.

REQUISITOS 
MATERIAL PROMOCIONAL

LOGOTIPO OFICIAL DE LA MARCA.
En alta resolución (300 DPI), sin fondo y en formato PNG o EPS. 

4 FOTOGRAFÍAS DE TUS NUEVOS
PRODUCTOS O LANZAMIENTOS.
En alta resolución (300 Dpis), a manera de ambiente 
y en formato PNG o JPG. 

BREVE DESCRIPCIÓN.
Características que distingan a la empresa 

OPTIMIZE 
YOUR 
DIGITAL 

Collaborate with us to 
contribute to your digital 

communication and attract new 
leads to achieve success.  

DISCOVER SOME 
IDEAS TO 

STRENGTH YOUR 
DIGITAL 

STRATEGY:
Invite your customers. 

Tag us on your Facebook, 
Instagram and TikTok stories 

(@expomuebleint.)   

Promote in advance your 
creations and what items 

will be available at the event.

mailto:digitalcontent@afamjal.com.mx


OPTIMIZA TU
ESTRATEGIA DIGITAL
Colabora con nosotros para contribuir a tu comunicación 
digital y atraer nuevos prospectos al evento para 
conseguir el éxito que buscas con tu participación. 

Compartir

Invita a tus clientes.
Comparte tu contenido en las redes 
sociales de Expo Mueble Internacional.

¡Etiquétanos en tus historias! 

Facebook (@Expomuebleinternacional), 
Instagram (@expomuebleint), 
TikTok (@expomuebleintoficial). 

Communicate the conferences and special events that 
will take place within the framework of Expo Mueble 
Internacional and share your content on Expo Mueble 
Internacional’s social networks.  
  

Activate your social media and 
announce that you will be 
participating at Expo Mueble 
Internacional; include our hashtags: 

#EXMIV23  

#ExpoMuebleInternacionalVerano2
023  

#ExpoMuebleInternacional

PLEASE READ YOUR 
MANUAL AND 

CONTRACT.

https://www.facebook.com/Expomuebleinternacional/
https://www.instagram.com/expomuebleint/
https://www.tiktok.com/@expomuebleintoficial
https://www.facebook.com/Expomuebleinternacional/


Activa tus redes sociales
y anuncia que estarás participando en 
Expo Mueble Internacional; 

Incluye nuestros hashtags: 

#ExpoMuebleInternacional

#EXMII24
#ExpoMuebleInternacionalInvierno2024

Compartir

7
TIPS FOR A

SUCCESSFUL
EXPO: 

https://www.facebook.com/Expomuebleinternacional/


7 CONSEJOS
PARA UNA 

EXPO EXITOSA

1 - PLANNING AHEAD: What are your participation objectives: 
product launch, customer acquisition, branding?; Which 
customers will you invite?; Will you do an event?; What will be 
the size of my team?; Plan the booth layout, etc. 

2 - PREPARATION WITH THE TEAM INVOLVED: Make sure 
everyone is aware of the objectives and follows the same line of 
communication. 

3 - NOTIFY YOUR CUSTOMERS AND SCHEDULE 
APPOINTMENTS DURING THE EVENT: Schedule 
appointments to visit you and avoid crowds at your booth; 
establish a goal and organize the team to attend both 
scheduled and new clients. 

4 - GET ACTIVE IN SOCIAL MEDIA: Warn your entire 
community about your participation; launch previous posts, 
share photos during the event of your team and clients. Do not 
forget to always mention your booth number and hall. 



1 - PLANEACIÓN CON ANTELACIÓN: ¿Cuáles son tus 
objetivos de participación: lanzamiento de un producto, 
captación de nuevos clientes, branding?; ¿Necesitarás 
material promocional?; ¿A qué clientes invitarás?; ¿Harás 
un evento?; ¿Cuál será el tamaño de mi equipo?; Planear el 
layout del stand, etc.  

2 - PREPARACIÓN CON EL EQUIPO INVOLUCRADO: 
Asegúrate que todos estén enterados de los objetivos y 
sigan una misma línea de comunicación. 

3 - NOTIFICA A TUS CLIENTES Y AGENDA CITAS DURANTE 
EL EVENTO: Programa citas para que te visiten y evitar 
aglomeraciones en tu stand; establece una meta y organiza 
al equipo para atender tanto a lo agendado como nuevos 
clientes.

4 - ACTÍVATE EN REDES SOCIALES: Advierte a toda tu 
comunidad acerca de tu participación; lanza post previos, 
comparte fotos durante el evento de tu equipo y clientes. 
No olvides mencionar siempre tu número de stand y salón. 

5 - RUN DYNAMICS TO OBTAIN MORE VISITS OR GIVE 
AWAY ATTRACTIVE SOUVENIRS: Attract more visitors to 
your booth with food items such as coffee, cookies, popcorn, 
etc. The more visits you have, the more prospects  can 
become customers in the future. 

6 - GATHER INFORMATION OF ALL THE VISITORS IN YOUR 
BOOTH: Hire a scanner or use a cell phone reader so that you 
can more quickly and easily get the data of those who visit 
you, to contact them after the event.

7 - CONDUCT POST-EVENT MEETINGS WITH YOUR TEAM: 
Together analyze whether  the objectives were achieved. 
What worked and where should it be improved?; What were 
the opportunities and learnings? Take notes and make use of 
the information.



5 - EJECUTA DINÁMICAS PARA OBTENER MÁS VISITAS O 
REGALA SOUVENIRS ATRACTIVOS: Atrae más visitas a tu 
stand con alimentos como café, galletas, palomitas, etc. 
Entre más visitas tengas, más prospectos pueden volverse 
clientes en el futuro.  

6 - RECOPILA INFORMACIÓN DE LOS VISITANTES: 
Contrata un scanner o utiliza un lector de celulares para 
que puedas conseguir de forma más rápida y sencilla los 
datos de quienes te visitan, para contactarlos posterior al 
evento.  

7 - LLEVA A CABO REUNIONES POST EVENTO CON TU 
EQUIPO: Juntos analicen si se lograron los objetivos. ¿Qué 
funcionó y dónde se debe mejorar?; ¿Cuáles fueron las 
oportunidades y aprendizajes?; Toma notas y aprovecha la 
información.

COMMON
REASONS FOR

PENALTIES



MOTIVOS
COMUNES DE

PENALIZACIÓN

FAILURE TO COMPLY WITH ASSEMBLY AND DISASSEMBLY 
SCHEDULES: Confirm schedules with the executive and review the 
exhibitor’s manual and contract. 

INVADE AISLES: Verify the booth dimensions and location in the 
contract. 

USE THE TRADEMARK AND/OR LOGO OF EXPO MUEBLE 
INTERNACIONAL OR EXPO MUEBLE, EXPO MUEBLE 
INTERNACIONAL WINTER, EXPO MUEBLE INTERNACIONAL 
SUMMER OR SIMILAR; as well as creating events on behalf of the 
same on social networks, print advertising and/or any other digital 
and/or printed media without authorization of the Asociación de 
Fabricantes de Muebles de Jalisco A.C. This also applies to the use 
of full or partial promotional videos. This material is registered  
before the IMPI and Copyrights. 

FAILURE TO ABIDE BY AND COMMUNICATE EVENT 
RESTRICTIONS TO CUSTOMERS AND VISITORS IN DIGITAL OR 
PRINT MEDIA: Children under 18 years of age are not allowed. 
Sportswear is not allowed.Pets are not allowed. These reasons are 
described in detail in the Exhibitor’s Manual and contract. Avoid 
penalties and sanctions. 

PLEASE READ THE MANUAL AND CONTRACT.



NO CUMPLIR CON LOS HORARIOS DE MONTAJE Y 
DESMONTAJE: Confirmar horarios con el ejecutivo(a) y revisar el 
manual del expositor así como el contrato.

INVADIR PASILLOS: Verificar las medidas del stand y ubicación en 
el contrato.

UTILIZAR LA MARCA Y/O LOGO DE EXPO MUEBLE 
INTERNACIONAL O EXPO MUEBLE, EXPO MUEBLE 
INTERNACIONAL INVIERNO, EXPO MUEBLE INTERNACIONAL 
VERANO O SIMILARES; así como crear eventos a nombre de la 
misma en redes sociales, publicidad impresa y/o cualquier otro 
medio de comunicación digital y/o impreso sin autorización de la 
Asociación de Fabricantes de Muebles de Jalisco A.C. Esto también 
aplica al uso de los videos promocionales totales o parciales. Este 
material está registrado ante el IMPI y Derechos de Autor.

NO ACATAR Y NO COMUNICAR LAS RESTRICCIONES DEL 
EVENTO A CLIENTES Y VISITANTES EN MEDIOS DIGITALES E 
IMPRESOS: No se permite el ingreso a menores de 18 años. No está 
permitido el acceso con ropa deportiva. No se permiten mascotas. 
Estos motivos se encuentran puntualizados detalladamente en el 
Manual del Expositor y contrato. Evite penalizaciones y sanciones.

POR FAVOR LEE EL MANUAL Y CONTRATO.



Asociación de Fabricantes de Muebles de Jalisco, A.C.Organizado por:

@Expomuebleinternacional

@ExpoMuebleInt

@expomuebleintoficial

Asociación de Fabricantes de Muebles de Jalisco

@expomuebleinternacional

@ExpoMueble

Para mayor información, póngase en contacto 
con nuestra área de contenidos:

Jorge Franco
digitalcontent@afamjal.com.mx

www.afamjal.com.mx
https://www.facebook.com/Expomuebleinternacional/
https://www.tiktok.com/@expomuebleintoficial
https://www.instagram.com/expomuebleint/
https://www.youtube.com/user/expomueble
https://www.linkedin.com/company/expomuebleinternacional/
https://twitter.com/expomueble
mailto:digitalcontent@afamjal.com.mx



